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Pressemitteilung

Nordwest-Zeitung investiert tiber eine halbe Million Euro in
Kauferportal.de

Berlin, 04.Juni 2009 -- Knapp ein Jahr nach ihrer Griindung schlieBt die Beko Kauferportal GmbH
die zweite Finanzierungsrunde erfolgreich ab und geht eine strategische Partnerschaft mit der
Nordwest-Zeitung Verlagsgesellschaft mbH & Co. KG ein. Die Kooperation umfasst ein Investment
im mittleren sechsstelligen Bereich sowie ein umfangreiches Mediabudget, das gezielt im
nordwestdeutschen Raum eingesetzt werden soll.

Die Kooperation von Kauferportal.de und der Nordwest-Zeitung férdert die Online-Plattform als
Schnittstelle zwischen New und Old Economy. Das Portal vereint die Schnelligkeit und die
Vergleichbarkeit des Internets mit der Qualitdt und dem Service eines klassischen Fachhandels.
Durch das starke Business-Angel Netzwerk, u. a. bestehend aus Lukasz Gadowski (Internet
Unternehmer des Jahres 2007), Kolja Hebenstreit und Ehssan Dariani (Griinder von studiVZ), konnte
das Berliner Unternehmen bisher groRRe Erfolge im Online-Bereich erzielen. Mit der NWZ an seiner
Seite hat Kauferportal nun einen starken Partner mit langjdhriger Erfahrung und Expertise im
Mittelstand gefunden: Die ideale Kombination um gemeinsam den Beschaffungsprozess fir
mittelstandische Unternehmen glinstiger und zeitsparender zu gestalten.

Insbesondere die starke Prdasenz der NWZ im Nordwesten Deutschlands kommt K&uferportal in
Zukunft zugute. ,Kauferportal hat einen starken Partner fir eine Online- und Offline-Kooperation
gesucht, der sich nun in der Nordwest-Zeitung findet. Da sich beide Unternehmen vor allem auf den
Mittelstand als Zielgruppe konzentrieren, macht diese Zusammenarbeit viel Sinn“, sagt einer der
Griinder Robin Behlau.

NWZ-Geschaftsfiihrer Ulrich Gathmann und Herbert Siedenbiedel stimmen dem zu: ,Wir glauben an
die ldee von Kauferportal. Das nutzwertbezogene Geschaftsmodell, das ehrgeizige Team und das
Erreichen der bisherigen Meilensteine haben uns liberzeugt. Wir freuen uns darauf, unseren Kunden
mit dem Kauferportal einen zusatzlichen Mehrwert anbieten zu kénnen.”

In den nachsten Wochen werden die ersten gemeinsamen Projekte gestartet. Den regionalen Fokus
der NWZ wird K&uferportal.de nutzen, um das bereits aus 1.200 Anbietern bestehende Netzwerk
gezielt auszubauen. Geplant sind beispielsweise die Einflihrung von Premium-Mitgliedschaften
sowie eine Erweiterung der bisherigen Produktpalette.
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So funktioniert Kauferportal:

http://www.kaeuferportal.de ist die groRte Mittelstandsplattform fiir die Vermittlung von Investitionsgiitern in
Deutschland.

Aktuell zahlt das Anbieter-Netzwerk von Kauferportal tGber 1.200 registrierte Fachhandler und Hersteller.

Das Produktportfolio umfasst z. B. Kopierer, Telefonanlagen, Factoring-Dienstleistungen, Werbeagenturen und
mehr als 30 weitere mittelstandsorientierte Produkte und Dienstleistungen.

Kaufinteressenten konnen auf Kauferportal.de kostenlos binnen weniger Minuten Angaben zu ihrem
Wunschprodukt machen und erhalten danach eine telefonische Erstberatung. Hierbei qualifiziert Kauferportal die
Anfragen und ermittelt so zielgerichtet den jeweiligen Bedarf der Kaufinteressenten.

Ausgewahlte Anbieter erhalten in der Folge die anonymisierten Anfragen der Kaufinteressenten und entscheiden
dann individuell, ob sie den Kaufinteressenten ein maRgeschneidertes Angebot fiir deren Beschaffungsbedarf
unterbreiten wollen.

Gebihren fiir die Anbieter fallen nur dann an, wenn Kauferportal -praktisch auf Knopfdruck- einen direkten
Kontakt zum Kaufinteressenten herstellen soll.

AnschlieRend erhalten die Kaufinteressenten drei Qualitdtsangebote von Anbietern aus dem Kauferportal-
Netzwerk. Dies fiihrt zu erheblicher Zeit- und Kostenersparnis im Beschaffungsprozess der Unternehmen.

Kauferportal ermdglicht es Anbietern ohne ausreichende eigene Online-Marketing Expertise, passende
Kaufinteressenten (ber das Internet zu gewinnen. Dabei entstehen fiir die Anbieter weder Fixkosten noch
Streuverluste bei ihren MarketingmaRnahmen.

Das ist Kduferportal:

Griinder und Geschéaftsfiihrer von Kauferportal sind Robin Behlau und Mario Kohle. Die Griindung im Juli 2008
erfolgte mit Unterstiitzung von Team Europe Ventures (u.a. Lukasz Gadowski - Internetunternehmer des Jahres
2007). Die Anschubfinanzierung erfolgte durch erfahrene Business Angels.

Die Beko Kauferportal GmbH ist am Berliner Gendarmenmarkt ansdssig und beschéftigt derzeit 20 feste
Mitarbeiter aus den Bereichen Marketing, Vertrieb, Online-Redaktion, IT und Offentlichkeitsarbeit.

Kauferportal erhielt zahlreiche Auszeichnungen, u. a. gewann das Unternehmen den Bitkom Innovators' Pitch
2009 und war ,Griinder des Monats“ in der Financial Times Deutschland im Marz 2009.
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